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Strategische Verstärkung für den europäischen Markt 

EPG ernennt Salih Cil zum Director Sales Europe 

Die EPG (Ehrhardt Partner Group) setzt ihren internationalen Wachstumskurs fort 

und verstärkt ihre Vertriebsorganisation in Europa: Mit Salih Cil übernimmt ein 

erfahrener Branchenexperte die Rolle des Director Sales Europe. Cil bringt mehr als 

zwei Jahrzehnte Expertise im internationalen Vertriebsmanagement für Logistik- und 

Supply-Chain-Software mit und verantwortet von der DACH-Region über West- und 

Südeuropa bis hin zu den dynamisch wachsenden Regionen in Nord- und Osteuropa 

künftig die strategische und operative Steuerung aller europäischen Märkte. Sein 

Auftrag ist klar definiert: die Marktposition der EPG ONE Supply Chain Execution 

Suite weiter zu festigen, das Neukundengeschäft auszubauen und die Sales-Teams 

dabei zu unterstützen, den Beratungsansatz für komplexe, branchenunabhängige 

Supply-Chain-Szenarien zu stärken. 

Während seiner über 20-jährigen Laufbahn hat Salih Cil umfassende Erfahrungen in Bezug 

auf Kundenanforderungen, Marktmechanismen und den Wandel globaler Lieferketten 

gesammelt. Seine bisherigen beruflichen Stationen haben ihm dabei ein tiefes Verständnis 

für diese Zusammenhänge vermittelt, das er nun gezielt in das geplante Wachstum der 

EPG einbringt. Die Entscheidung für den Wechsel zur EPG fiel ihm leicht. „Sowohl die 

Aufgabe als Director Sales Europe als auch die EPG als Arbeitgeber haben mich sofort 

überzeugt. Die internationale Ausrichtung, die führende Marktposition und das breite 

Produktportfolio haben mich von Anfang an gereizt“, erklärt Cil. 

 

Vertriebssteuerung für alle europäischen Märkte 

In seiner neuen Position übernimmt Cil die Gesamtverantwortung für die strategische und 

operative Ausrichtung des europäischen Vertriebs. Dazu gehört der Ausbau der 

Marktpräsenz in etablierten Regionen ebenso wie die Erschließung neuer Segmente und 

Industrien. Die DACH-Region, die wirtschaftlich starken Märkte in West- und Südeuropa 

sowie die zunehmend dynamischen nord- und osteuropäischen Länder bilden dabei 

zentrale Schwerpunkte. 

„Die Anforderungen an Logistikprozesse steigen kontinuierlich. Unternehmen erwarten 

heute maximale Flexibilität in der Software, um Lösungen unabhängig von Branche und 

Komplexität einsetzen zu können. Gleichzeitig reicht es nicht aus, Software allein zu liefern. 

Nur die Kombination aus Technologie, tiefgreifender Beratungskompetenz und einer 

prozessoptimierten Implementierung bringt Kunden in schwierigen Marktphasen wirklich 
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voran“, so Cil. „Genau hier hat die EPG ihre Stärke und genau diesen Anspruch möchte ich 

im europäischen Markt weiter schärfen.“ 

SES Suite, KI, Automatisierung und Voice als Wachstumstreiber 

Ein besonderer Treiber für die kommenden Jahre ist aus Sicht von Cil die EPG ONE Supply 

Chain Execution Suite. Das modulare Lösungsportfolio deckt vom Warehouse über 

Transportmanagement bis zur Workforce-Orchestrierung und Voice-Kommissionierung die 

gesamte Supply Chain ab. „Unsere Kunden bewegen sich in einem Umfeld, das höchste 

Flexibilität verlangt: automatisierte Lager, komplexe Multi-Carrier-Strukturen, steigende 

Personalkosten, volatile Märkte. Unsere SES Suite bietet ihnen eine Umgebung, die alle 

operativen Aktivitäten des Tagesgeschäfts abbildet und optimiert.“ Besonders stark 

bewertet Cil das Zusammenspiel aus WMS, WCS und Automatisierung. „Unser WMS LFS 

und unser WCS zählen seit Jahren zu den leistungsstärksten Lösungen im Markt. 

Unternehmen benötigen heute eine Software, die automatisierte Strukturen nicht nur 

integriert, sondern intelligent steuert. Die herstellerunabhängige Anbindung 

verschiedenster Material-Handling-Technologien ist für viele unserer Kunden ein 

strategischer Vorteil. Mit unseren Lösungen orchestrieren wir hochautomatisierte 

Umgebungen, erkennen Engpässe frühzeitig und steuern Materialflüsse vorausschauend.“ 
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EPG – Smarter Connected Logistics 

Die EPG ist ein international führender Anbieter einer umfassenden Supply Chain Execution Suite 

(EPG ONE™) und beschäftigt 1.000+ Mitarbeitende an 23 Standorten weltweit. Die 

Unternehmensgruppe bietet ihren mehr als 1.600 Kunden WMS-, WCS-, WFM-, TMS- und Voice-

Lösungen zur Optimierung von Logistikprozessen – von der manuellen bis zur vollautomatisierten 

Logistikumgebung. Die Lösungen der EPG decken die gesamte Lieferkette ab: vom Lager über die 

Straße bis hin zu Boden- und Frachtabfertigungslösungen an Flughäfen. Mit der EPG AES™ 

Aviation Execution Suite bietet die EPG eine Gesamtlösung für die Flughafenlogistik und 

Bodenabfertigung an. Logistik-Consulting, Cloud-Services, Managed Services und 

Logistikschulungen in der eigenen Akademie runden das umfassende Lösungsangebot der EPG 

ab. 
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Unternehmenskontakt   

EPG – Ehrhardt Partner Group 

Dennis Kunz  

Tel.: (+49) 67 42-87 27 0 

E-Mail: presse@epg.com • Internet: www.epg.com 
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